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Experiencia en ventas con servicio al cliente premium, facilidad de palabra y gusto por las

relaciones publicas. Adaptable, responsable, alegre. Soy una persona curiosa, me apasiona
por lo que hago y no me quedo con la duda. Soy adicto a la musica y amante de las artes
visuales, fotografia y cultura medidtica en general.

EXPERIENCIA

- 2016 - 2017 Client advisor en “Louis Vuitton Maletier” Cancun. Ventas con metas mensuales
y anuales, seguimiento de clientes y servicio post venta.

- 2014 - 2015 Coffee expert en Nestle para la marca Nespresso.
Venta de café y maquinas de espresso, catas de cafe, encargado de mantenimiento.

- 2012 - 2013 Ejecutivo de cuenta en el area de servicio a Cliente en Publicidad Augusto
Elias para la cuenta McCormick. Revision de menciones en tv y radio, revision de activaciones,
revision de publicacion de medios impresos v pruebas de color para exteriores.

- 2011 - 2012 Asociado de ventas Louis Vuitton Maletier. Asociado de ventas. Ventas con
metas mensuales y anuales, seguimiento de clientes y servicio post venta.

- 2008 - 2010 Barista en Starbucks cofee Altavista. Atencion al Cliente.

- 2006 - 2007 Barman en un Pub “The Alma” Londres.

FORMACION APTITUDES

- 2010 CertificadoCentro Universitario de comunica- | - Experiencia en servicio al cliente vy
cion. Carrera finalizada en Animacion arte vy disefio ventas.

digital. - Facilidad de palabra.

- 2008 Carrera trunca Universidad lberoamericana, - Nivel de inglés alto nivel conversa-
Disefo interactivo. cion y escrito.

- 2006 Certificado de inglés por la Universidad de - Buen trabajo en equipo trabajo
Cambridge (Londres) advanced plus . bajo presion y actitud positiva.

- 2006 Diploma Bachillerato Universidad Latina Mexico. - Paqueteria adobe y office.




